
Agence de communication spécialisé en réseaux sociaux - tournage vidéo - shooting Photo 

Nous savons que la communication est chronophage,  
c’est pourquoi nous intégrons votre entreprise pour créer des contenus et gérer votre publicité  

afin que vous puissiez vous concentrer sur votre coeur de métier.
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réseaux sociaux

07 86 18 48 16 florian@mareemontante.fr

Quelles sont les actions pour votre communication ? 
- Comment définir un objectif et une cible. 
- Apprendre à optimiser sa page Google Business. 
- Comment mettre à jour les bios réseaux sociaux. 
- Quand la régularité apporte des résultats 
- Quel contenu faire pour sa communication ?  
- Comment obtenir 5 avis Google. 
- Signature mail et mise en place 1 newsletter/mois. 
- La modération comme clé d'action  
- Pourquoi être sur le terrain ? Nous allons remplir  

votre To-Do liste
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Qu’est-ce qui vous pose le plus de difficultés aujourd’hui ? 

1 - Structurer une stratégie 
2 - Gagner en visibilité // Mettre à jour mon site ou mes outils  
3 - Attirer plus de clients // Trouver des idées de contenus  
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1. Définir le cap (5 min) 

•  Définir un objectif clair et mesurable (ex : +20 avis Google, +30 leads, + visibilité locale). 
-> Ecrire votre objectif quantifiable pour connaitre la progression jusqu’à votre réussite.  

•  Connaître précisément sa cible : qui est-elle, où elle se trouve, ce qu’elle attend. 
-> Décrire votre cible d’après votre clientèle 

•  Résumer son activité en 1 phrase simple (“Nous aidons X à faire Y sans Z”). 
-> Ecrire ce qui fait que votre entreprise est unique 

•  Lister 3 messages clés à répéter partout. 
-> Lister vos 3 messages 



2. Optimiser ses fondations digitales (5 min) 

•  Vérifier et mettre à jour Google Business 
Profile : horaires, photos, description.
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Sur téléphone :  
-> Google Map

Sur ordinateur :  
-> Google Map
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Imprimer votre QR code pour donner 
accès plus facilement à votre fiche Google



•  Optimiser les bios Instagram / Facebook / LinkedIn (1 phrase = promesse + bénéfice).
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• La biographie doit être facile à lire.  
Des phrases courtes ou des mots-clés. Utilisez aussi les 
retours à la ligne pour aérer votre texte. 

• Elle doit être personnelle. 
Résumer en 1 phrase qui vous êtes et pourquoi vous 
êtes sur Linkedin 

• Ajouter un Appel a Action  
Cet Appel à Action incite les followers à visiter le lien 
ajouté à votre profil. 

• Les éléments à la une (highlights)  
Les éléments à la une sont une façon d’archiver les 
stories les plus importantes de façon à ce que le public 
puisse les voir. Vous pouvez regrouper les stories
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•  Épingler une publication importante (nouveau produit, offre, présentation).

1. Une publication qui décrit votre marque, 
business ou service : à l’aide d’une photo 
attrayante mais surtout d’une bonne légende 
comprenant un Appel à Action.

2. Une publication qui décrit vos valeurs : 
Mettez en avant les valeurs de votre entreprise

3. Une publication de votre produit (ou 
service) phare : donnez la lumière à votre 
produit le plus prisé par vos clients afin de 
susciter l’intérêt auprès de vos potentiels futurs 
clients (prospects).

Ces 3 posts doivent donc répondre aux attentes de ses visiteurs. 
Aussi, nous vous recommandons d’épingler les 3 posts suivants :
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• Créer une signature mail professionnelle : logo + contacts + liens réseaux.

https://www.canva.com/s/templates?query=signature+email
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Choisir les plateformes où la cible est réellement

Suivre 20 comptes locaux ou sectoriels.
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Publier 1 fois/semaine minimum (régularité > volume).

Quoi poster ?  
Question ouverte - Donnez chacun une idée de publication

Définir 3 formats fixes  

(ex : conseil du lundi / coulisses du mercredi / 
produit du vendredi).

⭘ Répondre à tous les messages & 
commentaires (double la portée organique). 
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4. Mettre en place un mini calendrier éditorial (5 min)

•  Planifier 4 semaines à l’avance (Outil ou vous êtes à l'aise pour noter vos idées). 

•  Préparer une banque de contenus : 

◦ 10 photos pro ou smartphone 

◦ 3 mini-vidéos 

◦ 5 textes déjà prêts

NE PUBLIEZ PAS AU JOUR LE JOUR  
VOUS ALLEZ PERDRE LE RYTHME
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5. Utiliser l’e-mail facilement (Brevo, Mailchimp…)

•  Créer une newsletter mensuelle : 1 actu + 1 conseil + 1 mise en avant. 
• Reprenez vos publications réseaux sociaux pour vos newsletter  
•  Segmenter sa liste : clients / prospects / partenaires.
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6. Capitaliser sur les clients (5 min)

•  Demander 5 avis Google chaque semaine (avec un QR Code ou un lien envoyé). 
•  Publier un témoignage client (texte ou vidéo 20s). 
•  Réaliser un mini “cas client” : problème → solution → résultat → photo. 
•  Récompenser les clients ambassadeurs (petit bonus, code promo, mise en avant).
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COMPLETEZ VOTRE TO DO

Merci pour votre écoute

BLOQUEZ 1H DANS VOTRE CALENDRIER 
POUR FAIRE CELA


